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L’innovation est au cœur de l’industrie et du développement des entreprises.  
Citrade accompagne et soutient L'Entrepreneuriat et les entreprises
industrielles dans leurs projets de développement en mobilisant les ressources
en terme de communication nécessaires : humaines, techniques &
technologiques et financières.
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L’industrie, c’est la fabrique
du progrès. Notre  Magazine
et  sa plateforme  se mobilise
aux côtés des entreprises
industrielles pour développer
l’attractivité industrielle et
préparer l’industrie de
demain, ses compétences et
ses métiers en pleine
transformation. Elle en
facilite la connaissance et
l’accès auprès des publics
concernés : jeunes, familles,
éducation nationale,
professionnels de
l’orientation et de l’emploi,
demandeurs d’emploi,
institutionnels et grand
public. Une nouvelle
révolution industrielle est en
marche qui ouvre des
perspectives fascinantes. 
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LA SEMAINE DE L’INDUSTRIE

L’Industrie est la colonne vertébrale du
développement de l’économie et de l’innovation.
Elle construit notre quotidien autant que le futur.
Force de réflexion stratégique et de propositions
constructives,  Citrade agit auprès des pouvoirs
publics et des partenaires sociaux régionaux pour
favoriser l’essor d’un environnement compétitif,
ouvert et participatif (infrastructures,
réglementation, normes, relations sociales,
éducation, recherche, transformation énergétique,
politique industrielle, gestion publique, ouverture
internationale...).
  

CITRADE

DEUX PLATEAUX
CITE VALLON 
06 BP 1968
ABIDJAN 06

TEL: 0710295780
         0544741912 

La « Semaine de l’Industrie » sera un salon
national visant à promouvoir et renforcer
l’attractivité de l’industrie, de ses métiers et de ses
opportunités auprès du grand public, notamment
des jeunes et des demandeurs d’emploi. C’est un
moment de très forte mobilisation de  CITRADE
des pôles de formation de l’industrie et des
entreprises, destiné à susciter la curiosité et des
vocations pour un secteur en pleine mutation.
Pour les jeunes, ce rendez-vous annuel offre de
multiples opportunités de contacts avec les
professionnels de l’industrie afin de découvrir, au-
delà des idées reçues, des modes de travail, des
fonctions et des métiers souvent méconnus et
passionnants.

DÉFENSE ENTREPRENEURIALE

Directeur général 
Mr Minan Maxime 

Directeur de
Développement:

Directeur de publication 

Distribution :
Visite Côte d'Ivoire 

Rédacteur en chef : 

Service de
communication :

Service commercial :

Emaill: info@citrade.net

www.citrade.net

Mr Pacôme Didehi

Mr AT 

Mr Touré N'gomory

Koffi Alain 

Sandrine Kouao 
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Le Leadership

Entrepreneuriat : Les 10 compétences clés pour
réussir

Soyez un leader et pas seulement un
chef ! La différence est réelle. En
tant qu'entrepreneur, vous devez
être à même de contrôler le
déroulement de votre activité et de
votre entreprise tout en maintenant
une certaine autorité afin de
maximiser la productivité.
Cependant, être capable de
comprendre, inspirer et motiver ses
collaborateurs vous permettra, en
plus d’avoir une équipe productive,
d’établir une bonne ambiance de
travail. Être un leader vous permettra
d’identifier les talents de chaque
salarié et, par conséquent,
d’améliorer le rendement de chacun.

Le planning stratégique est un atout
essentiel que vous devez
développer avant même de vous
lancer dans l’entrepreneuriat. Cela
vous permettra d’augmenter vos
chances de succès et de prévenir
les erreurs qui pourraient être
critiques et freiner le lancement et le
développement de votre entreprise.

Connaissez-vous les qualités nécessaires à démontrer lorsque l'on se lance dans
l'entrepreneuriat ? Contrairement aux idées reçues, il ne suffit pas d’avoir une bonne
connaissance du marché ou d’avoir des facultés intellectuelles sur-développées afin de
réussir. Voici une liste non exhaustive des 10 compétences qui feront de vous un
entrepreneur émérite ! 

L’étude de marché

Réaliser une étude de marché est
primordial. Celle-ci vous permettra
d’obtenir des informations
précieuses sur l’industrie dans
laquelle votre entreprise évolue et,
en outre, de créer un business plan
adéquat. En effectuant cette étude
de marché, vous en apprendrez
également davantage sur les
nouvelles tendances, les taux de
croissance, vos concurrents
potentiels, votre clientèle et
beaucoup d’autres éléments
nécessaires au succès de votre
entreprise.

Le planning stratégique

Entrepreneuriat : Les 10
compétences clés pour réussir Page 05



Apprenez à négocier

Communiquez efficacement

Accroître vos talents de négociation
est primordial pour que votre
entreprise rencontre le succès
escompté. Cela vous permettra de «
gagner » les discussions avec vos
collaborateurs et d’obtenir les
meilleurs deals.

Avoir une stratégie commerciale
vous aidera à attirer de nouveaux
clients tout en les rendant satisfaits
de vos services ou de vos produits
afin qu’ils reviennent vers vous et
qu’ils vous recommandent à d’autres
clients potentiels.

Développer des compétences en communication et être constructif dans vos propos
vous permettra de créer des relations pérennes à tous les niveaux (fournisseurs,
salariés, clients, investisseurs...). Cela vous permettra par ailleurs d’améliorer vos
revenus et d’attirer des clients éprouvant un réel intérêt pour vos produits ou vos
services.

Soyez innovant

Si vous souhaitez laisser une
empreinte dans le monde de
l’entreprise, soyez innovant.
Proposez de nouvelles idées ou de
nouveaux produits non présents sur
le marché afin que votre entreprise
prospère. Être créatif et développer
une stratégie marketing efficace
vous donnera un avantage certain
face à vos concurrents.

Développez une stratégie
commerciale

Agrandissez votre réseau

Aujourd’hui, il est important de
développer un réseau dense et de
qualité. Ainsi, il sera plus facile pour
vous de contacter les personnes
adéquates et de développer
efficacement votre entreprise,
surtout si vous envisagez de
développer votre activité à
l’international. Vous pourrez vous
servir de ce réseau afin de « sonder
» le marché et trouver de nouvelles
idées par l’intermédiaire de vos
contacts

L’importance du Marketing

En tant qu’entrepreneur, vous devez
améliorer vos compétences en
marketing dans le but d'attirer de
nouveaux clients, mais aussi pour
communiquer efficacement sur vos
produits ou vos services. Avoir une
stratégie Marketing réfléchie et
construire vous permettra d’obtenir
davantage de parts de marché et, in
fine, de vous imposer comme un
acteur incontestable sur ce
segment.

Des compétences en comptabilité
ainsi qu'en finance

Manipuler des flux financiers puis gérer la
trésorerie est certainement l’étape la plus
critique dans l'entrepreneuriat. Pour qu’une
entreprise puisse diriger ses opérations
sans difficulté, obtenir le meilleur parti
possible du capital, de solides
compétences en comptabilité et aussi en
finance facilitent grandement la tâche aux
entrepreneurs.Page 06
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Édito: L’industrie c’est la fabrique du progrès 
  

Défense entrepreneuriale: L'industrie est la colonne
vertébrale du développement de l'économie et de l'innovation. 

Entrepreneuriat: Les 10 compétences clés pour réussir.
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5 avenue chardy, immeuble
FER
Plateau - 04 BP 3089 Abidjan
04
Abidjan - Côte d’Ivoire

FERFER
FONDS D'ENTRETIEN ROUTIER 

(+225) 27 20 31 13 05
Fax :
(+225) 27 20 31 13 06

Page 10

VISION  
" Être un instrument performant du

financement de l’entretien routier à l’horizon
2025...

MISSIONS:
 Le FER a pour objet d'assurer le financement
des prestations relatives:

Aux études et travaux d’entretien courant et
périodique du réseau routier;
A la maîtrise d’ouvrage et à la maîtrise
d’œuvre des études et travaux d’entretien
routier.



Dossier Assurance 

Monsieur
Digbeu KIPPRÉ 
 

Président
Directeur Général 

W W W . S E R E N I T Y - S A . C O M
 PAGE 11

Très chers visiteurs, je vous
souhaite la bienvenue dans votre

maison SERENITY SA. C’est
l’occasion pour moi de vous féliciter

de votre choix et de présenter
succinctement notre compagnie

d’assurance qui ne vous veut que
du bien.

SERENITY SA est une nouvelle
société qui s’installe avec des

dirigeants qui sont des assureurs
aguerris avec à leur actif plusieurs
années d’expérience. Expérience

qu’ils sauront mettre à votre
disposition pour répondre

efficacement à vos besoins en
matière d’assurance en vous

proposant des produits adaptés à
vos réalités. Il ne s’agit pas pour
nous d’augmenter le nombre de

sociétés existantes mais de
satisfaire diligemment à vos

préoccupations en accélérant notre
cadence de règlement.



S É R E N I T Y  S . A  

W W W . S E R E N I T Y - S A . C O M
Page 12

www.serenity-sa.com

(+225) 27 20 32 16 52
(+225) 27 20 32 16 53

Fax :(+225) 27 20 32 16 63

SERENITY SA est une compagnie d'Assurances de dommages et de Réassurances. Elle
vous conseille et vous accompagne pour identifier vos besoins et élaborer des solutions

sur mesure. Aussi, elle vous offre les produits suivants : Auto - Caution - Voyage -
Habitation - Multirisque professionnelle - Garantie accidents de la vie - Transport -

Responsabilité civile - Multi périls agricole - Santé.

Dossier Assurance 



Leadway Assurance est la première
compagnie d'Assurance 100% digitale de Côte
d'Ivoire.
propose des solutions d'épargne sans frais
supplémentaires, de prévoyance,
d’éducation, de décès ainsi que l'assurance
santé, auto-moto, habitation etc

Page 13
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Dossier Assurance 
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Le comparateur 

Orange Money innove avec la Carte
Visa Orange Money, une facilité de

plus dans les transactions
financières pour les clients.

Dossier Assurance 
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BD
U-
CI

#2
Agence PLATEAUX
Abidjan, Plateau, Boulevard de la
République,Immeuble JECEDA,
Tél. : +225 27 20 20 30 50
Fax : +225 27 20 24 22 19
Horaires : 8h – 16h / Samedi : 09h-12h

Communiquer avec la BDU
Immeuble JECEDA, Abidjan, Plateau
Boulevard de la République
2720203050
info@bduci.com

Page 18Banques et Assurances 

Banques et A
ssurances 

tel:2720203050
mailto:info@bduci.com
mailto:info@bduci.com
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Agence principale: Av. Joseph
Anoma, Angle du Bd. de la

République, Rue des Banques
Plateau - BP 312
Post’Entreprises

Abidjan - Côte d’Ivoire
www.orabank.net/fr/filiale/cote-

divoire
(+225) 27 20 25 55 55

Banques et  Assurances

https://www.orabank.net/fr/filiale/cote-divoire
https://www.orabank.net/fr/filiale/cote-divoire


NOS PRODUITS. DES OFFRES
ADAPTÉES À VOTRE PROFIL. CHEZ

VERSUS BANK, NOUS VOUS
PROPOSONS DES PRODUITS
ÉTUDIÉS QUI S'ADAPTENT À

VOTRE PROFIL.

AGENCE PLATEAU · SIÈGE et
Agence principale Immeuble
CRRAE-UEMOA Angle Botreau

Roussel / Avenue Joseph
ANOMA · (+225) 27 20 25 60 60
· (+225) 27 20 25 60 90 · (+225)

...

Page 21
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Versus Bank offre des produits et services
adaptés à la Clientèle, aux Grandes

Entreprises, aux Institutionnelles et aussi, aux
Petites et Moyennes Entreprises.

Page 22

Banques et Assurances



Banques et Assurances
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Publi-reportage
 Jean-Louis M

enann-K
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é D
irecteur

G
énéral d’O
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frique

MR JEAN-LOUIS 
 

M E N A N N - K O U A M É
 

DIRECTEUR GÉNÉRAL 

ORANGE BANK CI

Page 24



Il a eu une carrière significative
dans le secteur bancaire avant
d’intégrer le Groupe Orange. Il a
notamment dirigé les activités de
marché boursier des filiales
UEMOA de BNP Paribas, a intégré
l’Inspection Générale de ce groupe,
a supervisé l’activité de plusieurs
de ses filiales bancaires africaines
depuis le siège parisien avant
d’assurer successivement la
Direction Générale des filiales de
Guinée, de Côte d’Ivoire et du
Burkina Faso

- Les services financiers mobiles sont
l’un des piliers de la stratégie de
diversification d’Orange. Avec le plan «
Engage 2025 », le Groupe inscrit sa
stratégie dans la continuité par la
création d’Orange Bank en Afrique
dont l’objectif est d’être au service
d’une clientèle large et d’accélérer la
création de valeur sur des territoires
porteurs de croissance.

·

 En juillet 2019, la Banque
Centrale des États de l’Afrique
de l’Ouest a accordé un
agrément bancaire à Orange qui
crée sa banque sur le continent
africain, « Orange Bank »,
société anonyme détenue à 75%
par le Groupe Orange et à 25%
par le Groupe NSIA. Orange
Bank a nommé Jean-Louis
Menann-Kouamé, Directeur
Général, qui a pris ses fonctions
le 1 er janvier 2020. Jean-Louis
Menann-Kouamé, 43 ans, est
diplômé de l’Ecole Nationale de
Commerce et de Gestion
d’Agadir (Maroc) et de l’ESSEC
à Paris (France).

JEAN-LOUIS
MENANN-KOUAMÉ

Publi-reportage
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MR KOUMA 
AMÉDÉE 

ARRIMAGE et stratégies represente
et sécurise les interets de tous ses
partenaires internationaux : 

 En maintenant les relations entre nos
partenaires et les entreprises qui demandent ou
qui offrent des biens et services.

Grace à la mise en place de moyens et
actionsspecifiques et adaptés pour : 
- detecter et satisfaireles besoins de nos
partenaires .

- Organisater de voyages d’affaires en cote
d’ivoires où nous disposons un reseaux de
relations d’affaires bien solides .
- Informer  nos partenaire sur l’environnement du
pays , et l’organisation à mettre en place pour le
succès des affaires .

- Informer sur les lois et le processus de création
ou le lancement d’activités dans le nouveau
environnement

5 - ARRIMAGE FINANCES

Publi-reportage 
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www.cfao.ci

CFAO
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Bienvenue chez Fer Ivoire 
Nos contacts

Abidjan, Marcory Zone 4C, Rue Louis Lumière (derrière Hotel IBIS)
+225 27 21 35 67 07 / 27 21 35 90 46

www.ferivoire.com
commercial@ferivoire.com

PAGE 28Proposition Commerciale 



Tél 27 22 48 07 00 · 
Fax 27 22 44 30 66  

Contact Téléphone: (+225)
0153833027/2721293827

Email: support@lapopote.ci
Page 29
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P O U L A I N
I M M O B I L I E R  &  C I E

RENTREZ CHEZ VOUS
COMME DANS UN RÊVE

LA SOCIÉTÉ E2JS EST SPÉCIALISÉE
DANS LES TRAVAUX BTP DE
CONSTRUCTIONS IMMOBILIÈRES,
PROMOTION IMMOBILIÈRE, GÉNIE
CIVIL, VRD, ASSAINISSEMENT.

 

CARREFOUR BON PASTEUR
- RIVIERA 3
COCODY
ABIDJAN - CÔTE D’IVOIRE
WWW.E2JS.COM

Page  30

Immobilier et Construction 

Proposition commerciale 

http://www.e2js.com/
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01, Av Christiani
Treichville - 01 BP 6923 Abidjan 01

Abidjan - Côte d’Ivoire

(+225) 27 21 23 33 00
Fax :

(+225) 27 21 23 35 09
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07 10 29 57 80 
05 44 74 19 12 
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WWW.CITRADE.NET

INFO@CITRADE.NET

Conception 
de solutions
Technologique

PARTENAIRES DE
DEVELOPPEMENT

DE SOLUTIONS 

Proposition commerciale 
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IVOIRE TRADE CENTER COCODY à
côté de l'hôtel Ivoire

Air France - Ivoire Trade Center  
Nous contacter. Bd Hassan II,

Cocody - Abidjan; +225 07 88 00
80 08 ·

contact@ivoiretradecenter.com.

Page 34

Offre commerciale 

https://www.google.com/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=&ved=2ahUKEwim8afPvY_7AhUHKBoKHTWmAoEQFnoECCgQAQ&url=https%3A%2F%2Fivoiretradecenter.com%2Fair-france%2F&usg=AOvVaw1Vk1Z3cwHNW7Zb4JBfChM7
https://www.google.com/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=&ved=2ahUKEwim8afPvY_7AhUHKBoKHTWmAoEQFnoECCgQAQ&url=https%3A%2F%2Fivoiretradecenter.com%2Fair-france%2F&usg=AOvVaw1Vk1Z3cwHNW7Zb4JBfChM7
https://translate.google.com/translate?hl=en&sl=fr&u=https://ivoiretradecenter.com/air-france/&prev=search&pto=aue


FTCI
Rue Paul Langevin - Zone 4 C

Marcory - 30 BP 646 Abidjan 30
Abidjan - Côte d’Ivoire

www.ferimextropicoci.com

(+225) 27 21 24 38 44
(+225) 07 57 72 39 16

Fax :
(+225) 27 21 25 09 69

Nous sommes une entreprise spécialisée dans la fabrication et l’installation de
MENUISERIE ALUMINIUM.

Menuiserie – Vitrerie – Serrurerie – Volets roulants – Double vitrage – Services
divers.

Page 35

Offre  commerciale 

http://www.ferimextropicoci.com/
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Av. Botreau Roussel, Rue du Commerce, Imm. Kharrat
Plateau - 01 BP 2347 Abidjan 01

Abidjan - Côte d’Ivoire
www.moov.com

(+225) 27 20 25 01 01 Standard
(+225) 27 20 25 01 05
(+225) 27 20 25 01 21

Fax :
(+225) 27 20 25 01 50

Offre commerciale 

http://www.moov.com/


OFFRE  COMMERCIALE

en face des Grands Moulins,
Imm. GMCI - Zone portuaire

Treichville
Abidjan - Côte d’Ivoire

(+225) 27 21 21 90 00
Fax :

(+225) 27 21 21 90 16
Page 37



PARIS

Page 38

3 rue de l’arrivée Tour CIT
Montparnasse , Paris, France

+33 7 66 15 84 68

ESTHEL
KANNE

MANAGEMENT ET
GESTION D'ENTREPRISE

PARIS



CALLIVOIRE

Page 39

CALLIVOIRE : Rue Clement Ader, Carrefour Honda, à
côté de Leader Price - Zone 4 C
Marcory - 01 BP 896 Abidjan 01

Abidjan - Côte d’Ivoire
www.callivoire.com

Spécialisée dans la protection des cultures et le développement agricole, CALLIVOIRE est
une société attachée à la santé des plantes et au bien-être des populations. Filiale du
groupe mondial UPL, elle met à la disposition des cultivateurs Ivoiriens, des solutions

innovantes, respectueuses de l’environnement en vue d’aider à la mise en place d’une
agriculture durable et performante en Cote d’Ivoire.

Offre commerciale 

http://www.callivoire.com/


GALERIES LAFAYOU

Page 40

 
Tél. +225 21 35 75 04 / 21 35 20 04 / 21
25 36 25 ; Fax. +225 ; Cel. +225 ; Email.

contact@callivoire.com ; Site web.
http://www.callivoire.com.

Offre commerciale 

https://www.google.com/url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=&ved=2ahUKEwjPoL243_b8AhXfUaQEHb0xCQ0QFnoECAwQAQ&url=https%3A%2F%2Flespagesvertesci.net%2Fentreprise-326%26callivoire-partenaire-fournisseur-phytosanitaire-engrais-annuaire-agriculture-lespagesvertes&usg=AOvVaw0647XEkrxkcTU7yvk_ABRx
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SOLIBRA 01 BP 1304 Abidjan
01, Abidjan, Côte d'Ivoire

2721211200

contact@solibra.ci

So
lib

ra
 

Rue Viviane, Imm. Green Buro - Val doyen
Cocody - 01 BP 1132 Abidjan 01

Abidjan - Côte d’Ivoire
www.canalplus-afrique.com

(+225) 27 22 48 07 00
(+225) 27 22 48 07 76

Offre commerciale 

http://www.canalplus-afrique.com/


VERSUS BANK

CONTACTS:

AGENCE PLATEAU · SIÈGE et
Agence principale Immeuble
CRRAE-UEMOA Angle Botreau
Roussel / Avenue Joseph ANOMA ·
(+225) 27 20 25 60 60 · (+225) 27
20 25 60 90 · (+225) ...

Page 42

Réservation centrale : +225 27 20 25 10
30

Service commercial : +225 27 20 25 10 30
Service après-vente : +225 27 21 75 23 38
Service réservation : +225 07 78 11 69 77 

                             +225 07 01 15 75 40 
                              

reservation@aircotedivoire.com

Offre commerciale 

mailto:reservation@aircotedivoire.com
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Offre commerciale 



Visit Us

Riz Local parfumé
au jasmin  100% BIO
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Clé en main
Décoration Architecture D’interieur 

Mobilier sur-mesure 

Carrefour Abatta
Grand Carrefour De Koumassi 07 78 66 66 78

Page 45

Offre commerciale 
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(+225) 27 21 22 99 88
Fax :

(+225) 27 21 25 03 61

GE.DI.MATGE.DI.MATGE.DI.MAT

Offre commerciale 
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À Abidjan et plus particulièrement à Treichville, la Story est
incontournable. Nous y faisons un tour pour vous faire vivre
les instants de plaisir et de pur bonheur cet établissement
électrique une fois la nuit tombée à Abidjan.

NIGHT / REVIVEZ LA
SOIRÉE DU 03
SEPTEMBRE À LA
STORY NIGHT CLUB

Page 48

CALLIVOIRE 
Contactez nous

Email: contact.callivoire@upl-ltd.com
Tel. 27 21 35 75 04| Tel. 27 21 25 36 25

Fax No. 27 21 35 12 82
Rue Clément Ader 
Marcory Zone 4A

01 BP 896 Abidjan 01
Côte d’Ivoire

Offre commerciale 

mailto:contact.callivoire@upl-ltd.com
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Moderne 

Déco 
Best choice for your family

Contact Us

Deux Plateaux 
ABIDJAN 

0544741912
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La cave d'Abidjan est une plateforme dédiée aux
fournisseurs de boissons. Elle regroupe entre
autres les fournisseurs de vins & spiritueux, de
sucreries…

Page 51

LA CAVE  

D’ABIDJAN  

Offre commerciale 



Le Champagne Guyot est une exploitation viticole
familiale depuis les années 60. Elle est située dans la
région de Champagne “Côte de Sézanne” au Sud-
Ouest de la Marne.
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Côte d’Ivoire : Carrefour
va ouvrir 5 nouveaux
supermarchés à Abidjan

Carrefour, l'enseigne française de la grande distribution se délecte déjà
de son aventure ivoirienne. Installée dans le pays depuis décembre

2015, le groupe prépare actuellement l'ouverture de 5 nouveaux
supermarchés dans la capitale économique ivoirienne, rapporte La Lettre

du Continent.

PAGE 53Offre commerciale 



PAGE 59

Offre commerciale 

Page 54



Page 55

O
ffr

e 
co

m
m

er
ci

al
e 



Bernabé
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Les Citraders

 Les Citraders 

 www.citrade.net Page 57

 Les Citraders  Les Citraders 



  Citraders

 www.citrade.net
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VILLA RIVER FOREST COCODY II
PLATEAUX 101, RUE J 41 25 - BP 1592
ABIDJAN 25
 (225) 22 52 60 77 / 22 41 29 70

  (225) 22 41 29 72
INFO@LEXWAYS.CI

LEX WAYS EST UNE SOCIÉTÉ D’AVOCATS,
INSCRIT AU BARREAU D’ABIDJAN (CÔTE

D’IVOIRE). ELLE A ÉTÉ CRÉÉE PAR :
DIOMANDE SOUALIHO

BAH IBRAHIMA BEMBA
KONE KELE SILUE
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mailto:info@lexways.ci
https://www.lexways.ci/les-associes


Construction:

Vous avez un projet de construction ?
Vous souhaitez construire une maison
pour votre famille ?
Faites-nous confiance. Nous
construisons vos maisons de A à Z...

Angré, 8ème Tranche Carrefour Fred &
Poppée, à 200m dans le sens de la

7ème tranche
Cocody - 503 BPX 18 ABIDJAN LWP 503

Abidjan - Côte d’Ivoire

(+225) 25 22 01 63 22
(+225) 27 22 46 69 81
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LIMITED EDITION FASHION LIMITED EDITION
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Sublime Côte d’Ivoire » Stratégie touristique
ivoirienne 2025

La stratégie de développement du tourisme est au
service d’une triple finalité stratégique pour le pays
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https://www.tourisme.gouv.ci/accueil/contact#


enim. Luctus etiam volutpat consequat

et mauris nunc. Egestas erat imperdiet

amet sed euismod nisi porta egestas

amet erat imperdiet sed. Nam aliquam

nunc et tempus consequat.

orem ipsum dolor sit

amet, consectetur adi-

piscing elit, sed quam

eiusmod tempor incidi-

dunt labore et dolore

tortor in ipsum magna

aliqua.  Et consequat id

L
C’est un lieu un peu fou, né de l’esprit

d’un président visionnaire et un brin

mégalomane. À un retour de

Monrovia, en 1960, Félix Houphouët-

Boigny imagine cet incroyable projet.

Dans la capitale libérienne, il a logé
au raffiné hôtel Ducor. Il rentre en

voulant le même chez lui. En mieux,

évidemment.

Abidjan est alors en plein boom

économique, la capitale ouest-

africaine doit pouvoir accueillir les

investisseurs et les grands de ce

monde. Houphouët fait appel à Moshe

Mayer, l’architecte du Ducor, un

Israélien, comme la plupart des

maîtres d’œuvre de l’hôtel – le

gouvernement israélien a également

en partie financé sa construction –,

avec lequel il imagine le palace.

Un grand rectangle, inauguré en 1963, relié
à une tour de 107 m de haut construite trois

ans plus tard. Plus de 600 chambres, toutes

pourvues d’un téléphone et d’une baignoire,

mais aussi une galerie marchande, un

casino, 5 restaurants, des bars, 11 courts de

tennis, une discothèque, un bowling, un

cinéma, une piscine aux allures de lac.

Attraction ultime sous ces latitudes : il y a

même une patinoire, la seule d’Afrique.

« L’Ivoire, c’est le George-V et la tour Eiffel

en un seul lieu », résume Thierry de Jaham,

le directeur actuel de l’établissement, géré
désormais par le groupe Accor. Symbole de

la puissance du pays, il est en tout cas bien

plus qu’un hôtel. Fierté nationale, il reste

néanmoins pour la majorité des Ivoiriens de

ces gourmandises que l’on ne regarde que

de loin. La plupart ne pourront ni la toucher

ni la goûter.

EXPLORING
THE BEST 

HÔ
TEL

 IV
OIR

E
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https://www.jeuneafrique.com/128203/archives-thematique/la-mort-d-houphou-t-boigny-2/
https://www.jeuneafrique.com/128203/archives-thematique/la-mort-d-houphou-t-boigny-2/
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JEAN-LOUIS MENANN-KOUAMÉ Good Leadership 
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CITRADE

www.citrade.net

Cô
te

 d’
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ing

magazine 

Favoriser le développement

des entreprises pour

l’industrie d’aujourd’hui et

l’industrie du futur

Le Magazine trimestriel de
l’économie et des industries de
Côte d’Ivoire 

PROMOTION DE L'INDUSTRIE ET

DE SES MÉTIERS

DÉFENSE ENTREPRENEURIALE

ACTION INDUSTRIELLE

EMPLOI - FORMATION - COMPÉTENCES

JEAN-LOUIS MENANN-
KOUAMÉ Directeur Général
de ORANGE  BANK

www.ci
tr

ad
e.n

et


